Эффективное Управление Агентством Недвижимости 

Курс Владимира  Димитриадиса

«БИЗНЕС ТРЕНИНГ "ПЛАН ДЕЙСТВИЙ»

2015 г.
[image: image1.jpg]



Авторский семинар Владимира Димитриадиса 
для Агентов
Однодневный семинар

«БИЗНЕС ТРЕНИНГ "ПЛАН ДЕЙСТВИЙ"

“Начните делать то, что необходимо, и вдруг вы делаете невозможное.”

[image: image2.jpg]



Объект недвижимости оценённый правильно в 90% случаев продаётся ... поэтому вы должны добиваться совершенства этих навыков. Это лучший семинар по системе ценообразования в индустрии! Владимир Димитриадис поделиться методами, которые помогут вам получить эксклюзивный договор, оценённый правильно. 


Эта программа предназначена, чтобы научить вас основным принципам продажи недвижимости в больших объёмах. 

Владимир Димитриадис
Основная цель этого бизнес-тренинга — приобретение навыков профессионального продавца недвижимости:

1. Определение действующей системы продаж, которыми руководствуются отдельные сотрудники, подразделения, компании в целом;

2. Определение целевой системы продаж, благодаря которой цель будет достигнута наиболее эффективным образом;

3. Внедрение новой системы продаж на уровне работы отдельного сотрудника, подразделения, копании в целом.

Этот бизнес-тренинг предназначен для:

•
Владельцев и топ-менеджеров риэлтерских компаний;

•
Ключевых сотрудников компании, директоров по развитию;

•
Руководителей и менеджеров, которым поручено найти новые 
механизмы мотивации и сплочения коллектива для 
обеспечения прорыва в бизнесе;

•
Агентов опытных и новичков.

В чем главное преимущество компании, работающей по этой технологии? 

Польза от внедрения в компании принципов "Плана Действий":

•
Повышение прибыльности бизнеса;

•
Повышение эффективности бизнеса;

•
Повышение лояльности и вовлеченности агентов;

•
Создание культовой услуги и бренда, повышение лояльности клиентов.

Как проходит обучение? 

Обучение будет проходить в режиме интенсивного тренинга. Слушатели будут узнавать новый материал и тут же, используя специальные сценарии диалогов, решать задачи, связанные со своим бизнесом. Обучение максимально приближено к практике. Мы будем стремиться к тому, чтобы в конце обучения участник знал, что и в какой последовательности он станет делать в своей компании, чтобы внедрить навыки продаж. 

Что получают участники? 

Во-первых, технологию внедрения навыков в своей компании, не зависимо от её размеров. Во-вторых, конкретные сценарии диалогов, которые можно использовать для работы с покупателями и продавцами. 

Практический результат: Получение инструментария, необходимого для самостоятельного развития своих навыков, получение механизма создания команды "Суперзвёзд".

Программа бизнес-тренинга

1. Основные постулаты (идеи) программы:

2. Поскольку в большинстве случаев, многие люди в индустрии недвижимости, которые находились в бизнесе в течение последних 3-5 лет, и не были вовлечены в то, что мы называем нормальным рынком, вероятно, не знают, как приспособиться к этому рынку. 

2.
Наша работа в течение следующих двух дней сделать этот семинар 
не только 
лучшим обучающим мероприятием в вашей карьере на 
рынке недвижимости... но также создать возможности, 
используя этот семинар, как трамплин для 
того, чтобы помочь 
вырасти вашему бизнесу и стать более прибыльным.

3.
Продажи – это бизнес на 100% ориентированный на навыки. 
Помните, что 
возможности, которые у вас есть, чтобы 
заработать большое количество 
денег находятся в прямой 
зависимости от уровня навыков, которые у вас есть.

4.
В жизни всегда есть правила, которым мы должны следовать, если 
мы хотим 
добиться успеха на высоком уровне. В бизнесе 
недвижимости, мы имеем то, что мы называем «7 Правил 
Владимира Димитриадиса для Бизнеса Недвижимости

5.
Вопрос ... Работает ли Система Продаж Владимира Димитриадиса?

6.
Чтобы построить наш бизнес на меняющемся, нормальном или 
падающем 
рынке мы должны понять две основные мысли:

a. Мы должны понять, что наш бизнес не зависит от рыночных условий … он зависит от нас 

b. Мы должны взять под контроль наше отношение, иметь более сильный подход и поднять уровень ожиданий

7.
Работайте каждый день над тем, чтобы овладеть основами продаж.

8.
Мы должны понять, что единственный способ получить деньги в 
этом 
бизнесе это отправляться на встречи всё время

9.
Мы должны понять смысл слов Предсказуемый и Повторяемый 

10.
Мы должны действовать по Заданному Плану 

11.
Мы должны определить к какому типу агентов мы относимся 

12.
Мы должны дать определение «великолепному клиентскому 
сервису»

13.
Мы посмотрим на различные техники, которые помогают создать 
бизнес для
агента по недвижимости 

14.
Помните … продажи - это игра чисел … Я буду перебирать большое 
количество 
потенциальных клиентов … это часть игры 

15.
Как Продать Ваш Эксклюзив. Конкретный план.

16.
Теперь мы рассмотрим ряд идей, которые могли бы двигать ваш 
бизнес 
вперёд быстрее. Эти идеи очень конкретны и очень 
важны для тех из вас, кто 
хочет добавить 20-24 сделки к годовой 
продуктивности.

17.
 В формировании навыков агентов в компании можно идти наугад, 
методом 
проб и ошибок, а можно использовать накопленный 
опыт, который вам 
сэкономит не только деньги, но и время.
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